FICHE DE MISE EN SITUATION

ATELIER : Expression orale en interaction
	Tâche
	« Tu es un vendeur de vêtements et tu dois présenter à un ou deux clients un vêtements qu’il(s) souhaite (nt) acheter. Tu dois décrire le vêtement (couleur, forme, prix) et donner 2 arguments pour le(s) convaincre ad’acheter»

	Items à valider
	· I/ A) Se présenter / effectuer des salutations et congé, remerciements…
· I/ C) Répondre à des questions concernant des prix, des achats (le vendeur)/ réagir et répondre à une demande d’aide, d’explication, de confirmation, de permission… / Poser des questions (les clients)
· I/ E) En réponse à différentes situations : accepter, refuser (les clients)
· II/ B) Décrire des personnes, des animaux, des objets familiers (le vendeur)
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	· La fiche sur el Corte inglès
· La fiche sur les vêtements  
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Deux rôles à préparer et à jouer :

	Le(s) client (s)
	Le(s) vendeur(s)


· Créer l’ambiance d’une scène dans un magasin de vêtements (jeux des personnages)

· Salutations des personnages

· Présentations mutuelles

· Le(s) client(s) annoncent leur souhait (ce qu’il(s) veut (veulent) acheter)

· Le(s) vendeur(s) présente(nt) le vêtement et le décrit (couleur, forme, prix)

· Le(s) client(s) n’acceptent pas tout de suite

· Le(s) vendeur(s) donne(nt) 2 arguments pour convaincre le(s) client(s) (C’est une affaire, un article de qualité, pas cher….)

· Remerciements et prise de congé des personnages
3-4 répliques par personnage (sans compter les salutations et prise de congé)
Critères d’évaluations

	Le(s) client(s) 
	
	Le(s) vendeur(s)

	

	Prononciation et intonation: 0.25 – 0.5 - 1               /1
	    /1
	Prononciation et intonation: 0.25 – 0.5 - 1            /1
	   /1

	Aisance :  0.25   -   0.5   -   1                                  /1
	    /1
	Aisance :  0.25   -   0.5   -   1                               /1
	   /1

	Respect des consignes :                                         /1
	   /2
	Respect des consignes :                                       /1
	   /1

	Etre capable d’utiliser la 1PS ou 1PP                      /2
	   /2
	Etre capable d’utiliser la 1PS ou 1PP                    /1
	   /1

	Utilisation de l’interrogation directe (sait poser des questions)                                                              /2
	   /2
	Utilisation du lexique de la description, 

les couleurs, des vêtements                                 /3
	   /3

	Utilisation d’expressions de l’achat                       /2
	   /2
	Utilisation d’expressions de la vente et du prix    /2
	   /2

	Originalité :                                                                      /1


